
 
 
Al fine di consentire una più completa e flessibile gestione dei prezzi in E-Shop, è stata implementata una nuova 
procedura che consente di produrre prezzi personalizzati, fornendo i due dati fon damentali : Cliente ed 
Articolo. 
 

 
 
 
Questa procedura consente, a partire dai listini standard di E-Shop (P0-P9) di generare prezzi
maggiorati/scontati in percentuale o in assoluto su una determinata gamma di articoli ("TIPI DI SCONTO") e di
applicarla ad una fascia di clienti ("INSEGNE"). 
 

 
 



Il concetto è molto semplice : tramite un pannello è possibile creare un' "INSEGNA"  ed associargli uno o più 
clienti secondi i criteri del punto vendita. 
 
Per far ciò dobbiamo prima di tutto analizzare singolarmente il pannello che abbiamo a disposizione, dove 
abbiamo tre settori suddivisi a secondo del dato che gestiscono: 
 

1) Gestione relazione gruppi clienti / sconti (Titolo Verde) 
2) Gestione gruppi clienti (Titolo Giallo) 
3) Gestione sconti (Titolo Azzurrro) 

 
 
GESTIONE GRUPPI CLIENTI 
 

 
 
 
Per prima cosa dobbiamo andare a immettere l’insegna sotto cui inserire i clienti desiderati: 
 

 
 
 

Salvo col floppy  per dare la conferma d’inserimento 
 
 

 
 
 

Selzionare quindi l’insegna che vogliamo popolare cliccandoci col tasto sinistro. 
 

 



Ora possiamo andare a selezionare i clienti da inserire sotto l’insegna che abbiamo creato, accedendo alla 
ricerca classica, cliccando sull’icona . 

 
 

 
 

Come si nota nell’esempio ho utilizzato la parola chiave “arch” per estrarre gli architetti dalla mia anagrafica 
(abbiamo nascosto la ragione sociale per motivi privacy). 

 
 

 
 
 
Una volta generata la lista cliccarci sopra col tasto destro e selezionare la voce “Seleziona tutti”, dopodiché 

cliccare sulla spunta verde in alto a sinistra , affinché vengano importati tutti i clienti ricercati. 
 

 
 

Quindi dare la conferma per terminare la generazione della lista.  
 



 
 

Abbiamo associato l’insegna “ARCHITETTI” ai clienti indicati nella lista che abbiamo generato. 
 

 
Ovviamente è possibile utilizzare liste clienti automatiche per situazioni particolari come : 
 
 - Privato / Ditta 
 - Fidelizzato / non fidelizzato. 
 

 
 
Sarebbe impensabile mantenere manualmente aggiornate le due liste. 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



GESTIONE GRUPPI ARTICOLI 
 

 
 
Con lo stesso criterio, è possibile creare i "TIPI DI SCONTO", dei raggruppamenti di articoli cioè , individuati con 
i criteri desiderati ( mondo, categoria, sottocategoria, famiglie, marca fino al codice articolo singolo ), ai quali 
applico una maggiorazione (+) od un sconto (-) a partire da un listino desiderato.  
 
Continuando sull’esempio precedente creiamo una categoria “CONSUMABILE PLOTTER”: 
 

 
 

Nell’esempio sono da notare le varie impostazioni: 
 

- Descrizione: CONSUMABILI PLOTTER 
- Attivo dal 22/05 al 23/05  
- Stato: Attivo ( un tipo sconto può essere anche creato ma essere disattivato) 
- Listino di riferimento: Costo medio  

 
NB Sotto la voce Listino rif ., come si nota dall’immagine, è possibile selezionare, oltre ai listini 
standard, altri listini predefiniti  

 
 - l'ultimo prezzo di acquisto (Costo ultimo) 
             - il prezzo medio di acquisto (Costo medio) 
             - il prezzo FIFO ( opzionale ) 
 

- Maggiorazione o sconto in percentuale o assoluto: Maggiorazione del 10% 
 
Come detto in precedenza possiamo quindi creare listini scontati o maggiorati in percentuale o in valore 
assoluto (espresso in euro 

€)

 
 

Per creare quindi il listino, salvare col floppy . 
 
 

 
 



A questo punto dobbiamo generare la lista degli articoli alla quale applicare il listino impostato. La lista degli
articoli può comprendere una marca in particolare e/o una categoria di articoli e/o singoli articoli specifici. 
 

 
 
 
Ultimo step della procedura l'associazione tra una o più "INSEGNE" ed i "TIPI DI SCONTO". Ovviamente una 
"INSEGNA" può essere associata a n. "TIPI DI SCONTO" e viceversa. 
Nel caso un Cliente appartenga ad una o più "INSEGNE" o associato a più "TIPI DI SCONTO" che insistano 
sull'articolo che sta acquistando, E-Shop selezionerà il "TIPO DI SCONTO" per lui migliore per la
determinazione del prezzo. 
 
Continuando nell’esempio, a questo punto associamo l’insegna ARCHITETTI al gruppo CONSUMABILI 
PLOTTER. 
 

 
 

Tale associazione viene visualizzata in testa al pannello, dove, per confermarla, dovremo cliccare nuovamente 

sul floppy , così da inserire nella lista l’associazione desiderata. 
 

 



APPLICAZIONE E VISUALIZZAZIONE LISTINI PERSONALIZZATI 
 
I Listini Personalizzati sono attivi nei Preventivi, Ordini e Vendite. In particolare nelle vendite, quando viene letto 
il Cliente, se soddisfa uno o più criteri di personalizzazione dei prezzi, viene visualizzata una griglia contenente 
l'estratto degli sconti applicabili. 
 

 
 
Come vediamo nell’esempio per visualizzare a che sconto è agganciato un cliente basterà visualizzare le note 
dello stesso. Qui noteremo il dettaglio dei listini agganciati a questo cliente. 
 

 
 
 
L'eventuale applicazione di un Listino personalizzato, produce sulla colonna Listino delle vendite la sigla "LP". 
Tramite il tasto destro -> Giustificativo prezzo è possibile vedere come si è giunti a quel prezzo. 
 

 



La schermata che apparirà sarà la seguente: 
 

 
 
Stessa cosa dicasi per la Ricerca e Ristampa documenti. 
 

 
 
 
 
 


